
Mission 

Vous intégrez l’équipe transaction et participez à la vie de l’agence. 

Votre quotidien est passionnant, rythmé par des tâches diverses et variées. Sur le 
terrain, vous découvrez et suivez de près les projets des propriétaires et futurs 
propriétaires. 

Vous êtes au contact permanent des habitants afin d’être identifié(e) comme le référent 
/ la référente en immobilier sur votre secteur.  

Vous découvrez les projets de vie des personnes que vous rencontrez puis les 
accompagnez dans la réalisation de leurs projets qu’ils soient acquéreurs ou vendeurs. 

Vous réalisez les estimations, constituez et assurez le suivi d’un stock qualitatif de 
biens à vendre, évaluez les besoins et la capacité de financement des acquéreurs pour 
leur apporter le meilleur accompagnement et leur faire visiter des biens correspondant 
à leurs attentes. Puis vous assurez la négociation et l’accompagnement administratif 
et juridique entre les parties pour parvenir à la réalisation de la vente définitive du bien. 

Par votre professionnalisme, vous veillez chaque jour à la satisfaction de vos clients, 
en leur offrant le meilleur service jamais délivré par aucune autre organisation 
immobilière de la découverte à la concrétisation de leurs projets (et même au-delà) ! 

 

Profil 

Vous êtes dynamique, déterminé(e) et empathique. 

A l’écoute des autres, vous avez le sens de la relation client. 

 

CENTURY 21 Liberté 

Rejoignez notre équipe ! 
 


