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> TABLES RONDES & > NOUVELLES ANIMATIONS
CONFERENCES EXCEPTIONNELLES
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https://www.linkedin.com/company/11482702/admin/

Ils etaient présents en 2023

WEB&BOX - LINKT - PAYMENT TECHNOLOGY - CAR RIVIERA - POP BIKE & HOPPY - AGENCE TAPIS ROUGE - SIBIIR - EVERIAL -
SILENCEBYCHOPARD - INTERIMA-WATCHDO - LAMUTUELLE GENERALE - FIDAL-ASTORIAFINANCE - SMART ENTREPRENEURS
PARTNERS - AXA PREVOYANCE ET PATRIMOINE - CLARELIS AVOCATS - ENGLISH FOR FRENCH - CROSSTHINK - MF FORMAPRO
- HYGIENE 4D - AGISO6 - EDEN QARAH - OLEA SOFT - DUTTO AND CO - COTE FACE - MOUVEMENTCOM - SHARKS - CROWNE
PLAZA - OKKO HOTELS - CODE CLIMAT - MADE IN COTE D'AZUR - FW BARBOTTO - ATMOSPHERE GREEN - ARTEMISSIA
TRAITEUR - TOUT ET BON - ORANGE - B PRESTIGE - 3S2| - GROUPE ETIC - LAVIGNE - NEMATIS - BFM NICE - ARAPL - REALIZ -
GLOBAL HEART WATCH - AZUR 360 - IKEA - BRUGUIER ETANCHEITE - LE CUBE RECEPTIONS - VAR TOURISME - EKLABUL -
MAISON DE BACON - RUVALOR - AZUR OXYGENE - SlI - DFM - GREENB GROUP - CHOPARD SCP - AGECO - HETIS - CCI NICE
COTE D'AZUR - METROPOLE DE NICE COTE D'AZUR - CHATEAU DE CREMAT - BURO AMENAGEMENT - MAAF - PERNOD RICARD

Le théme de I'édition 2024
“ L'attractivité economigue de la Région Sud
en France et a I’international ”

PARTENAIRES

our gu'un événement devienne P N Pourquoi participer
l au IN Salon ?
SALON

des partenaires et des entreprises BY IN GROUPE Communiquez sur vos
iINdispensables, INcroyables et iNégalables : produits et services
Renforcez votre visibilité
Favorisez les contacts avec
de nouveaux partenaires

Optimisez les échanges
duiN dans toute sa splendeur ! et créez du business

POUR LES EXPOSANTS

w @ 0 @

iNcontournable, il faut une équipe,

du all'iN ! Pour cela nous vous proposons
un rendez-vous avec de [iNtensité, de

IiNnovation, de IlNestimable, bref

ESPACE ACCES PRIVILEGE pour le ANNONCES MICRO PRISE DE
D’EXPOSITION déjeuner, speed business meeting toute la journée par RENDEZ-VOUS
PRIVILEGIE et la soirée de cléture le speaker via la plateforme dédiée

) &
JAA &G

INTERVIEW VIDEO PAGE OU 1/2 PAGE DE RECUPERATION
EN LIVE PUBLICITE AVEC PORTRAIT DES CONTACTS

relayée sur les dans le livret exposant parmi la liste des participants
réseaux soclaux (en option) (ayant accepté le RGPD)



PLAN DU SALON
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Le Salon est divisé en
, y 4
8 SECTEURS D’ACTIVITES
[] u . u
Ecoles, Services aux CHR, evénementiel
enseignement entreprises & mobhiliteé & loisirs
& formations Les entreprises au service Cafés, hotels & restaurants,
Les institutions du publiceten Bto B, les lieux ou sortir, se cultiver,
de la connaissance dans tous les secteurs faire du sport, le lifestyle
et du savoir d'activité Cote d'Azur
| | |
BTP, artisanat, Professions lihérales, Villes,
hahitat bangue, finance, intercommunalité,
& immobilier assurances & mutuelles  vie des municipalites
L'innovation, des sciences Avec les entreprises Les professionnels du droit Les communes
et de la transformation pour construire, rénover, et du chiffre & du conseil azuréennes

digitale transformer aux entreprises (Var & Alpes Maritimes)



LE PROGRAMME*

OUVERTURE DU SALONDE /9h>18 h

8h>9h 15h>17h
Speed Business Meeting Animations au IN Village
Boostez votre réseau et enrichissez-vous de I'expérience IN Salon vous réserve de belles surprises
des différents partenaires présents
(Réservé aux exposants) 17h 30
Nh305>12h30 Remise des prix

de la grande tombola pour les exposants

Apero geant Tout le mobilier du IN salon est a gagner!

avec notre partenaire Pernod Ricard

12h30>14h 19h
Déjeuner Business Cocktail Dinatoire
Déjeuner en rotation - Au programme, 200 convives & grande soirée IN
qui changent de tables a chaque étape du repas Grande soirée de cloture du IN SALON
Rencontres avec un maximum d'entreprises garanties ! Au programme : cocktail dinatoire, chanteurs, DJ..

*horaires et événements a confirmer

CONFERENCES

Les conférences du IN Salon éclairent plusieurs problématiques auxquelles
sont confrontées les entreprises aujourd’hui, a travers I'intervention de
plusieurs experts et professionnels tout au long de la journée
(Programme & venir)
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BY IN GROUPE '

_ LE PLUS GRAND
+ SALON BTOE
_'DE LA REGIC

www.in-lesalon.




COMMUNICATION

AFIN DE FAVORISER LE VISITORAT,
NOUS METTONS EN PLACE UNE

CAMPAGNE MULTI-SUPPORTS :

Affichage urbain Réseaux sociaux :
Presse régionale et spécialisée Facebook, Linkedin,
Campagnes radio Instagram
Distribution de 20 000 Emailings d'invitations
invitations aux décideurs Envois de newsletters
économiques de la région d'informations
Distribution de 300 000 Flyers Mise en avant dans le
Envois postaux d'invitations a 1" magazine économique
toutes les collectivités locales de larégion

y

LA FREQUENTATION D’'UN SALON EST
SN LARGEMENT FAVORISEE PAR LA PROMOTION
\ J REALISEE DIRECTEMENT PAR NOS EXPOSANTS !

Annoncez votre présence sur le salon
grace a notre vidéo de présentation de votre entreprise
Opération offerte par nos soins pour tous Nos exposants

Tous les exposants recevront également un kit de communication personnalisé comprenant une fiche
technique, une invitation au IN Salon a envoyer a vos différents partenaires pour vous rendre visite lors de
I'événement, des visuels web & réseaux sociaux, une signature mail personnalisée et le logo du IN Salon




STANDS

B E

ESPACEDE 4 M2 (2x2 m)
(Possibilité de déployer jusqu'a 2 roll-up)

1 Mange-debout + 2 chaises

1 pass pour déjeuner speed business Meeting
1 pass pour déjeuner stand

2 pass pour la soirée cocktail dinatoire
Visibilité sur tous nos supports réseaux

7 RDV via la plateforme

AV 3 000 €

ESPACE DE 9 M? (3x3 m)

1 Mange-debout + 4 chaises

1 canapé + table basse

3 pass pour dejeuner speed business Meeting
3 pass pour déjeuner stand

6 pass pour la soirée cocktail dinatoire
Visibilité sur tous nos supports réseaux
Partenaire principal : Mise en avant sur tous
nos supports de communication et Presse

T RDV via la plateforme

ESPACEDE 6 M2 (3x2m)

1 Mange-debout + 4 chaises

2 pass pour déjeuner speed business Meeting
2 pass pour déjeuner stand

4 pass pour la soirée cocktail dinatoire
Visibilité sur tous nos supports réseaux

9 RDV via la plateforme

AV 5 000 €

DI [

ESPACE DE 12 M? (4 x3 m)

1 Mange-debout + 4 chaises

1 canapé + table basse

3 pass pour dejeuner speed business Meeting
3 pass pour déjeuner stand

6 pass pour la soirée cocktail dinatoire
Visibilité sur tous nos supports réseaux
Partenaire principal : Mise en avant sur tous
nos supports de communication et Presse

13 RDV via la plateforme




STANDS

PREMIUM

ESPACE DE 16 M2 (4 x 4 m)

1 Mange-debout + 4 chalses

1 canapé + table basse

4 pass pour déjeuner speed business Meeting

4 pass pour déjeuner stand

8 pass pour la soirée cocktail dinatoire

Visibilité sur tous nos supports réseaux

Partenaire principal : Mise en avant sur
nos différents supports de communication,
Radio, TV, Presse

15 RDV via la plateforme

AV 12 000 €

PREMIUM+

ESPACE DE 20 M? (4 x5m)

1 Mange-debout + 4 chaises

1 canapé + table basse

5 pass pour déjeuner speed business Meeting

5 pass pour déjeuner stand

10 pass pour la soirée cocktail dinatoire

Visibilité sur tous nos supports réseaux

Partenaire principal : Mise en avant sur
nos différents supports de communication,
Radio, TV, Presse

18 RDV via la plateforme

AV 15 000 €

Mobilier et accessoires supplémentaires en option - Détail disponible prochainement

OFFRE DE PARRAINAGE

VOUS SOUHAITEZ

1 parrainage > Stand supérieur (wleur: minimum 2000 €)

2 parrainages > Stand supérieur +1/2 page dans

IN magazine (valeur : minimum 4800 €)

3 parrainages > Stand supérieur +1page dans

IN Magazine (valeur : minimum 6800 €)

Exemple : j'ai reservé un stand Argent, je parraine une
personne, mon stand s‘agrandit et passe en formule OR !

Offre valable jusqu'au 15 mars 2024

EXPOSANT ?

Contactez Eric Pottier

06 09 86 03 03
09 83 79 29 56

commercial@in-magazines.com
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QUI SOMMES NOUS ?

N IN N

CLUB SALON

BY IN GROUPE BY IN GROUPE BY IN GROUPE
LES EVENEMENTS IN CLUB LACTU IN SALON
Le magazine n°1 N° 1 des club business de AVRIL
de la région Sud la région, IN Club c'est : 2024
C A convivialité, business & plaisir
Aujourd’hui en terme de visibilité : PALAIS NIKAIA
IN Magazine est le seul magazine Des soirées business, afterwork

régional économique traitant de
I'actualité ainsi que des dossiers

et speed business meeting

er
Des événements culturels, soirées thématiques, Le 1* acteur

spéciaux, diffusé a travers toute la rendez-vous gastronomiques. économique BtoB

Région Sud ( Monaco, Les Alpes- Des activités sportives golf, karting, ski, de référence.

Maritimes, le Var et les Bouches- tennis, padel..

du-Rhone) dans toutes les grandes 'événement business
zones d'activités et agglomérations Adhérer a IN Club c'est bénéficier incontournable du territoire

d'un accés a nos événements (1 rendez-vous

IN Magazine est diffusé a hebd?r.nad?ire a oles'tarifs préférentieils), + de 100 stands
20 000 exemplaires tous \ adh'(]ejlon a notretr(;aseaulJNdl\e/I partgnawes,
. un référencement dans agazine comme Pitchs & Conférences
les 2 m0|s.dans plus de 12000 A nouveau membre dans la rubrique IN CLUB,
entreprises tampons a l'appui. une mise en avant sur les réseaux sociaux, Prise de rendez-vous
Tous nos magazines en ligne sur : votre espace personnalisé sur notre site sur notre plateforme
www.In-magazines.com Suivez I'actualité du IN Club sur Linkedin Animations
@IN Club I IN Magazine ! ,I
exceptionnelles
CONTACTEZ-NOUS (in]) >‘Clot'a|re Decayeux | 06130260 14
clotaire@in-magazines.com
@ > Eric Pottier | 06 09 86 03 03 @ > Marc Pottier | 06 0194 7187

s A L 0 N commercial@in-magazines.com marc@in-magazines.com
Aurélie Suchet | 06 11 03 76 62 i i
BY IN GROUPE @ > Aurélie Su @ > Loic Aboulikam | 07 78 21 65 82

club@in-magazines.com loic@in-magazines.com

Suivez-nous sur

Linkedin - IN Salon WWWoin'magaZines.com ﬂ E@


https://www.in-magazines.com/magazine/
https://www.in-magazines.com/meetin
https://www.linkedin.com/showcase/ingroupe-insalon/?viewAsMember=true
https://www.facebook.com/inclubinmagazine
https://www.youtube.com/channel/UCUM_S5RtT_XHn7DSRVi-MnQ
https://www.instagram.com/by.ingroupe/
https://www.linkedin.com/showcase/ingroupe-insalon/?viewAsMember=true

